Les formations post-bac
de I'ensemble Saint Luc
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Filiere
Comptabilite Gestion
& Administration



Bac+2 initial
BTS Comptabilité Gestion

Débouchés professionnels : Compétences:

Analyse comptable, fiscale et sociale

e Comptable

e Gestionnaire de paie Pratiques comptables fiscales et sociales

e Gestionnaire de trésorerie Analyse de gestion et analyse financiére

¢ Assistant contrdleur de gestion Organisation d'un systéme d’information comptable
e Assistant comptable

¢ Assistant en gestion financiéere

o Directeur financier adjoint

e Collaborateur comptable...




Bac+3 initial

Diplome Comptabilité Gestion

Débouchés professionnels

e Comptable en entreprise
e Controleur de gestion junior
e Gestionnaire de paie

e Collaborateur de cabinet d'expertise comptable
et/ou de commissariat aux comptes

Compétences:

Analyse des actes juridiques courants en lien avec I'activité d'une organisation
Analyse juridique du cadre sociétaire d'une activité économique

Suivi de dossiers clients en matiére de droit social

Accompagnement en matiére fiscale d'un client

Tenue de la comptabilité courante d'une organisation en vue de de
I'établissement des documents de synthése

Analyse des choix de comptabilisation des éléments d’actifs et de passif

Conception des outils nécessaires au suivi de l'activité en vue d’améliorer sa
performance

Conduite de I'analyse financiére d’'une activité économique

Organisation de la structure et du traitement de I'information au sein d'une
organisation




Master BAC +5 en alternance
Diplome Supérieur

de Comptabilité et de Gestion
Débouchés professionnels : Compétences:

e Expert comptable

Gestion juridique, fiscale et sociale
Consolideur

Evaluation financiére

e Commissaire aux comptes
e Management et contréle de gestion

¢ Analyste financier et analyste marchés
e Comptabilité et audit

e Consultant
e Management des systemes d’information

e Directeur administratif et financier L . ) .
e Communication spécialisée en langue étrangére

e Trésorier - s . . PR
e Développement et intégration de savoirs hautement spécialisés

e Responsable contrdle de gestion







Bac +2 alternance Ay

BTS Management Commercial Opérationnel

Débouchés professionnels: Compeétences:

e Gérant d'un magasin ou supermarché

Développement de la relation client et vente conseil

Chef de rayon Animation, dynamisation de I'offre commerciale

Chargé de clientéle

Gestion opérationnelle

Conseiller commercial

Management de I'équipe commerciale

Téléconseiller

Responsable d'un site de e-commerce
ou encore chef des ventes




Bac +2 initial
BTS Négociation et Digitalisation
de la Relation Client

X

Débouchés professionnels: Compeétences:

e Prospecteur ou téléprospecteur ¢ Relation client et négociation-vente
¢ Guichetier e Relation client a distance et digitalisation
e Vendeur ¢ Relation client et animation de réseaux

Commercial ou technico-commercial

Téléconseiller ou chargé de clientéle

Télévendeur dans de multiples domaines
(banque, assurance, immobilier...).

.




Bac +2 alternance

BTS Négociation et Digitalisation
de la Relation Client

Débouchés professionnels: Compeétences:

. Prospecteur ou téléprospecteur » Relation client et négociation vente

o Guichetier e Relation client a distance et digitalisation
. Vendeur » Relation client et animation de réseaux

. Commercial ou technico-commercial

. Téléconseiller ou chargé de clientéle

Télévendeur dans de multiples domaines
(banque, assurance, immobilier...)
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Bac +3 alternance @:ﬁ

Bachelor Responsable en Developpement
Commercial et Marketing

Débouchés professionnels : Compeétences:

e Chargé d'affaires

Elaborer une stratégie commerciale et marketing

Responsable commercial o Déployer une stratégie marketing omnicanale efficiente

e Responsable de business unit e Optimiser la gestion financiére et juridique des activités
commerciales et marketing de I'entreprise

e Chef de produits
e Encadrer les équipes et animer l'activité commerciale

e Directeur des ventes . . s e
e Déployer I'offre commerciale sur un marché spécifique

e Responsable de la relation client

e technico-commercial...
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Plus d'informations aux journées portes ouvertes

Journées d'immersions possibles

Contact:

03.27.82.28.28
Itpes@saintluc-cambrai.com



